北京泰和瑞霖医药科技发展有限公司
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公司简介：
北京泰和瑞霖医药科技发展有限公司，是一家以咨询、推广和销售为主的企业。主要代理国内外知名企业的药品、器械等。2009年在北京注册成立，北京有西药、中成药、口服、针剂、雾化、器械等多个产品，涉及多个领域，包括抗菌素药物、抗高血压药物、降脂药物、心血管治疗药物、止血药物、神经系统药物、呼吸系统药物等，已成功推广了几十个适应市场需求的产品，公司以“客户第一、为才是用、合作共赢”的企业文化精神，致力于推进合理用药，坚持客观、科学、全面的传递药品信息，立志成为国内具有专业影响力的疾病专科用药企业。泰和瑞霖医药科技发展有限公司拥有一支敬业、勤奋的专业团队，公司十分重视人才的开发与培养，潜心构筑知识化、年轻化的人才结构，科学规范的管理，坚定不移地致力于为医患者服务，提供安全有效的药品，为客户提供在充满竞争和复杂环境中驾驭风险并获取机会的机会。
公司创建一种和谐环境并与客户构建可持续发展的伙伴关系，将最大价值地体现并拓展公司视野，改善亿万患者的生活。
招聘职位：
1、 总经理助理2名
 岗位职责：
1、 协助总经理开展各项业务，处理日常事务，做好工作日程安排；
2、 负责总经理办公会议的组织，工作报告、会议记录、决议等文件的起草、发布；
3、 做好企业内外文件的发放、登记、传递、催办、立卷、归档工作；
4、 负责做好公司重要来宾的接待安排及重要会议的组织与会务工作；
5、 收集各种相关信息、数据、情报，为总经理决策提供参考、建议；
6、 协助总经理及各个部门负责人之间的工作关系；
7、 在授权范围内协助总经理进行商务谈判，做好各项汇报、联络工作；
8、 检查、督促总经理布置的工作任务的贯彻、落实、执行情况；
9、 负责总经理有关文件的起草、修改、审核，整理各类文件、报告、总结及其他材料；
10、 能灵活妥善的应对各种突发事件，完成总经理交办的其他任务。
任职要求：
1、 公关、行政管理、企业管理、等相关专业本科及以上学历；
2、 具有良好的组织、沟通、协调、谈判、理解能力；
3、 具备良好的个人形象、高素质的职业气质；
4、 熟练掌握办公软件，如Word、Excel、PPT等；
5、 具有良好的英语读写能力；
6、 具有良好的文字功底，组织、协调、沟通及执行能力；
7、 踏实稳重、勤奋好学、保密意识强。
2、 招商助理5名
 岗位职责：
1、 负责所辖区域内各临床医院合作关系的建立；
2、 建立销售渠道，开发代理商，并维护代理商的商务活动；
3、 建立地区市场的代理渠道，并做好渠道管理和渠道维护等工作；
4、 定期组织相关医院及代理商开展培训活动；
5、 对地区的市场状况竞争品牌的信息进行调研反馈；
6、 制定并执行市场推广计划及方案
7、 完成区域销售任务
任职要求：
1、 有较强的项目策划能力，与代理商的谈判和沟通能力强；
2、 具备快速地学习能力，强烈的市场竞争意识；
3、 具有独立工作能力；
4、 具有良好的职业道德和敬业精神及较强的执行力；
5、 医药或市场营销相关专业，大专及以上学历，性别不限。
3、 医药代表
 岗位职责：
1、 负责所辖区域、医院的销售计划和客户拜访计划的制定及实施；
2、 负责所辖区域的客户开发；
3、 负责销售渠道的开拓和维护；
4、 负责市场信息的收集上报；
5、 负责定期向上级提交销售报表及销售分析报告；
6、 负责终端客户关系的维护和处理；
7、 按时参加公司和部门召开的各种会议培训；
8、 执行公司的各项政策；
9、 完成上级领导交办的其他工作。
任职要求；
1、 大专及以上学历，医药、药学、营销学等相关专业；
2、 熟悉所辖区域药品的专业知识，了解一般药品的相关知识；
3、 熟悉操作计算机办公自动化软件；
4、 优秀的协调、沟通能力，较强的执行能力，较强的心理承受能力和自我调节能力。
试用期：1—3个月
薪酬结构：基本工资3000＋提成、5000元等；工资为每月10号发放，节假日顺延。
另：每季度评选一次优秀员工，奖励带薪旅游一次。
郑重承诺：面试合格即入职，不收取任何定金押金，公司提供一个良好的平台，让每位员工的辛勤付出得到高额回报。以上职位均提供五险、带薪年假、弹性工作欢迎优秀的您加入我们！


